	职位名称
	岗位职责
	任职需求
	薪资

	C/C++
	1、负责量子通信设备的软件方案的设计和研发；

2、负责量子通信设备的技术攻关；
	1、计算机、通信、数学、电子信息、物理相关专业；

2、熟练使用linux操作系统，可熟练在linux系统下进行编程，具有gdb、valgrind、内存诊断、多线程编程、网络编程、状态机编程等技能；

3、善于对程序进行优化，能定位解决软件、协议、操作系统内核相关问题；

4、熟悉设计模式、软件重构、能有良好的抽象功能模块，具备一定的架构设计能力；

5、熟悉硬件原理设计，具有丰富的板卡调试经验；

6、具有网络安全、算法、MCU、驱动相关经验者优先；

7、具有良好的沟通能力、言语表达能力和团队合作意识。
	综合薪资：基本工资(学历及工作经验区分) +司龄工资+岗位津贴+绩效+餐补

试用期3个月，签订三年劳动合同，按照80%工资发放。

入职当月缴纳天津地区五险一金（实习生毕业之后立即缴纳五险一金）。

节日福利、定期体检、带薪年假、定期团建。

	公关经理
	1、与客户建立良好的沟通和管理机制，维护客户关系；

2、配合公司业务开展，准确吧客户需求、能够开拓寻求新的商业机会；

3、维护及拓展与公司业务相关的政府、机关、协会行业资源；

4、负责公司对外重要活动的接待、应酬及公关工作；

5、协助树立企业品牌形象，传播公司文化，提升企业知名度；
	1、大专及以上文凭；

2、具备良好的通能力和人际交能力；

3、具备良好的资判能力；

4、具备良好的外形气质，具备的锐的市场同察力；

5、具备3年以上公关工作经验。
	15k-30k

	商务经理
	1.行业/产品分析：就公司战略需求和业务需求进行行业公司调研，获取情报，发掘商机，依据外部信息协助内部团队对业务发展进行规划和判断；

及时了解分析信息安全、量子科技市场走势及竞争对手的动态，对市场行为进行综合分析，做分析报告；

2.负责拓展相关项目的建立，并主导可以加强与信息安全、量子科技行业相关的重点项目；

3.完成商务合作的拓展、沟通、谈判，制定合作方案，跟进整个合作过程，对结果负责；

4.合作洽谈：根据公司战略和业务的重点建立和优化商务合作，完善已有合作关系的合作条款；

5.合作关系维护：对（潜在）合作伙伴进行关系梳理和体系搭建，不定期跟进并更新进度；

6.项目管理：驱动内部资源推进项目落地，协助项目实施期间的内外部沟通，维护项目的完成；

7.推进合作项目在内部得到落实，组织协调内外部资源，保证项目的顺利完成。
	1.熟悉信息安全行业，洞察行业发展趋势，有独到见解；

2.出色的沟通、谈判能力和人格魅力；

3.本科及以上学历：

4.有三年以上相关行业工作经验。
	15k-30k

	销售经理
	1、负责量子通讯产品的销售工作，确保完成个人季度、年度的销售目标；

2、良好的逻辑思维、沟通和语言表达能力，有商务文案处理能力；

3、能给客户熟练讲解产品的功能和特点，并演示Demo；

4、负责与客户和技术部门的交流、沟通，缩短顾客反映问题的响应时间。
	1、本科及以上学历，市场营销类、电子信息工程或物理学专业；

2、热爱销售，为人踏实本分，有持之以恒的耐心和钻劲；

3、积极主动工作，具有强烈的成功欲望，能够承受工作压力；

4、优秀的学习能力以及强烈的团队合作意识；

5、广泛的客户群，有党、政、军、金融、能源、运营商信息安全领域背景者优先。
	15k-30k


